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1. ОБЩАЯ ХАРАКТЕРИСТИКА РАБОЧЕЙ ПРОГРАММЫ  
ДИСЦИПЛИНЫ 

 
1.1. Место дисциплины в структуре основной образовательной про-

граммы 

Дисциплина МДК 01.01 «Организация торгово-сбытовой деятельности на 

внутреннем и внешнем рынках» является обязательной частью профессиональ-

ного цикла основной образовательной программы в соответствии с ФГОС по спе-

циальности СПО 38.02.08 Торговое дело. 

Дисциплина МДК 01.01 «Организация торгово-сбытовой деятельности на 

внутреннем и внешнем рынках» обеспечивает формирование профессиональных 

и общих компетенций по всем видам деятельности ФГОС по специальности СПО 

38.02.08. Торговое дело. Особое значение имеет дисциплина при формировании 

ОК 01; ОК 02.; ОК 03.; ОК 04.; ОК 05.; ОК 07.; ОК 09.; ПК 1.1.; ПК 1.2.; ПК 1.4.; 

ПК 1.5. 

1.2. Цель и планируемые результаты освоения дисциплины 

В рамках программы дисциплины обучающимися осваиваются умения и 

знания 

 ПК, ОК 
 

Умения  
 

 
Знания 

 
ПК 1.1 
Проводить сбор 
и анализ инфор-
мации о потреб-
ностях субъек-
тов рынка на то-
вары и услуги, в 
том числе с ис-
пользованием 
цифровых и ин-
формационных 
технологий. 

 
- пользоваться поисковыми системами 
для сбора информации о внешних и 
внутренних рынках; 
- проводить исследование рынка по-
ставщиков, создавать и вести базу по-
ставщиков и покупателей товаров; 
- обобщать и систематизировать ком-
мерческую информацию, формировать 
базы данных с информацией о ценах на 
товары, работы, услуги, требованиях 
внешних и внутренних рынков к товар-
ной продукции, статистически ее обра-
батывать в формате электронных таб-
лиц и формулировать аналитические 
выводы; 

- методов и инструментов 
работы с базами данных 
внутренних и внешних 
рынков; 
- требований к порядку за-
полнения и ведения рабо-
чей документации, схем 
электронного документо-
оборота; 
- стандартов и требований 
внешних рынков к товар-
ной продукции. 
 



5 

 

- анализировать внешнюю конкурент-
ную среду для выявления аналогичных 
или взаимозаменяемых товаров; 
- создавать и вести информационную 
базу данных поставщиков и покупате-
лей; 
- составлять документы, формировать, 
архивировать, направлять документы и 
информацию; 
- обобщать полученную информацию, 
обрабатывать ее с применением про-
граммных продуктов; 
- обобщать и систематизировать ком-
мерческую информацию для подго-
товки сводных отчетов и аналитиче-
ских материалов 

ПК-1.2 
Устанавливать 
хозяйственные 
связи с постав-
щиками и потре-
бителями това-
ров и услуг, в 
том числе с при-
менением ком-
муникативных 
возможностей 
искусственного 
интеллекта. 

 - применять нормы гражданского зако-
нодательства в области регулирования 
договорных отношений; 

 - осуществлять выбор поставщиков; 
 оформлять заказы на поставку товаров 

с применением компьютерных про-
грамм; 

 - составлять документы, деловые 
письма, предложения, заказы на по-
ставку товаров, осуществлять безна-
личные расчеты, в т. ч. с использова-
нием современных технических 
средств; 

 - создавать и вести информационную 
базу поставщиков и покупателей с при-
менением технологий больших дан-
ных; 

 - обобщать полученную информацию, 
статистически ее обрабатывать и фор-
мулировать аналитические выводы, ар-
хивировать полученную информацию 
и обеспечивать ее безопасность; 
работать в единой информационной 
системе 

 правовые нормы оформле-
ния и заключения догово-
ров с поставщиками и по-
требителями товаров и 
услуг; 

 структуру и содержание 
договора поставки, специ-
фикации и сопроводитель-
ного письма критерии по-
иска и методы отбора по-
ставщиков; 

 методы и инструменты ра-
боты с базами больших 
данных; 

 требования к порядку за-
полнения и ведения рабо-
чей документации 
 

ПК-1.4 Осу-
ществлять под-
готовку к заклю-
чению внешне-
торгового кон-
тракта и его до-
кументальное 
сопровождение. 

 классифицировать товары на внутрен-
них и внешних рынках;  

 разрабатывать тексты рекламной ин-
формации о продукции организации на 
иностранном языке для последующего 
распространения на внешних рынках; 

 осуществлять деловую переписку по 
вопросам заключения внешнеторго-
вого контракта; 

 осуществлять взаимодействие с участ-
никами внешнеторгового контракта; 

 основных технических ха-
рактеристик, преимуществ 
и особенностей продукции 
организации, поставляе-
мой на внешние рынки; 

 нормативных правовых ак-
тов, регламентирующих 
внешнеэкономическую де-
ятельность; 

 международных правил 
толкования наиболее ши-
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 подготавливать коммерческие предло-
жения, запросы; 
оформлять документацию в соответ-
ствии с требованиями законодатель-
ства Российской Федерации и между-
народных актов. 

роко используемых торго-
вых терминов в области 
внешней торговли; 

 международных договоров 
в сфере стандартов и тре-
бований к продукции; 

 стандартов и требований 
внешних рынков к товар-
ной продукции; 

 методов и инструментов 
работы с базами данных и 
источниками маркетинго-
вой информации о внеш-
них рынках внешних рын-
ков; 

 методов разработки ре-
кламной информации для 
внешних рынков и инстру-
ментов продвижения това-
ров и услуг на внешних 
рынках; 

 основных видов и методов 
международных маркетин-
говых коммуникаций; 

 документооборота внеш-
неторговых сделок; 

 условий внешнеторгового 
контракта; 
норм этики и делового об-
щения с иностранными 
партнерами. 

ПК-1.5 Осу-
ществлять кон-
троль исполне-
ния обязательств 
по внешнеторго-
вому контракту. 

 составлять и оформлять отчет, содер-
жащий информацию о ходе исполне-
ния контракта, о соблюдении промежу-
точных и окончательных сроков испол-
нения контракта, о ненадлежащем ис-
полнении контракта (с указанием допу-
щенных нарушений) или о неисполне-
нии контракта и о санкциях, которые 
применены в связи с нарушением усло-
вий кон-тракта или его неисполнением, 
об изменении или о расторжении кон-
тракта в ходе его исполнения, об изме-
нении кон-тракта или о расторжении 
контракта; 

 осуществлять организацию 
оплаты/возврата денежных средств, ор-
ганизовывать уплату денежных сумм 
по банковской гарантии в предусмот-
ренных случаях; 

 обобщать и систематизировать ком-

 правил оформления доку-
ментации по внешнеторго-
вому контракту; 

 порядка документооборота 
в организации; 

 основ риск-менеджмента 
во внешнеэкономической 
деятельности. 
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мерческую информацию для подго-
товки сводных отчетов и аналитиче-
ских материалов;  
осуществлять цифровые платежи, об-
лачные вычисления, системный анализ 
больших данных, использовать техно-
логии 5G в организации деловой пере-
писки и электронного документообо-
рота. 

ОК 01 
Выбирать 
способы 
решения задач 
профессиональн
ой деятельности 
применительно 
к различным 
контекстам 

распознавать задачу и/или проблему в 
профессиональном и/или социальном 
контексте; анализировать задачу и/или 
проблему и выделять её составные 
части; определять этапы решения 
задачи; выявлять и эффективно искать 
информацию, необходимую для 
решения задачи и/или проблемы;  
составлять план действия; определять 
необходимые ресурсы; 
владеть актуальными методами работы 
в профессиональной и смежных 
сферах; реализовывать составленный 
план; оценивать результат и 
последствия своих действий 
(самостоятельно или с помощью 
наставника) 

актуальный 
профессиональный и 
социальный контекст, в 
котором приходится 
работать и жить; основные 
источники информации и 
ресурсы для решения задач 
и проблем в 
профессиональном и/или 
социальном контексте; 
 алгоритмы 
выполнения работ в 
профессиональной и 
смежных областях; методы 
работы в 
профессиональной и 
смежных сферах; 
структуру плана для 
решения задач; порядок 
оценки результатов 
решения задач 
профессиональной 
деятельности 

ОК 02  
Использовать 
современные 
средства поиска, 
анализа и 
интерпретации 
информации, и 
информационны
е технологии для 
выполнения 
задач 
профессиональн
ой деятельности 
 

-определять задачи для поиска 
информации;  
-определять необходимые источники 
информации;  
-планировать процесс поиска;  
-структурировать получаемую 
информацию;  
-выделять наиболее значимое в 
перечне информации;  
-оценивать практическую значимость 
результатов поиска; оформлять 
результаты поиска, применять 
средства информационных технологий 
для решения профессиональных задач;  
-использовать современное 
программное обеспечение;  
-использовать различные цифровые 
средства для решения 
профессиональных задач. 

 номенклатуры 
информационных 
источников, применяемых 
в профессиональной 
деятельности;  
 приемы 
структурирования 
информации;  
 формат оформления 
результатов поиска 
информации, современные 
средства и устройства 
информатизации;  
 порядок их 
применения и 
программное обеспечение 
в профессиональной 
деятельности в том числе с 
использованием цифровых 
средств. 
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ОК 03 
Планировать и 
реализовывать 
собственное 
профессиональн
ое и личностное 
развитие, 
предпринимател
ьскую 
деятельность в 
профессиональн
ой сфере, 
использовать 
знания по 
финансовой 
грамотности в 
различных 
жизненных 
ситуациях. 
 

-определять актуальность нормативно-
правовой документации в профессио-
нальной деятельности;  
-применять современную научную 
профессиональную терминологию;  
-определять и выстраивать траектории 
профессионального развития и самооб-
разования;  
-выявлять достоинства и недостатки 
коммерческой идеи;  
-презентовать идеи открытия собствен-
ного дела в профессиональной деятель-
ности;  
-оформлять бизнес-план; рассчитывать 
размеры выплат по процентным став-
кам кредитования;  
-определять инвестиционную привле-
кательность коммерческих идей в рам-
ках профессиональной деятельности;  
-презентовать бизнес-идею;  
-определять источники финансирова-
ния. 

-содержание актуальной 
нормативно-правовой до-
кументации;  
-современной научной и 
профессиональной терми-
нологии;  
-возможные траектории 
профессионального разви-
тия и самообразования;  
-основы предприниматель-
ской деятельности;  
-основы финансовой гра-
мотности;  
-правила разработки биз-
нес-планов;  
-порядок выстраивания 
презентации;  
-кредитные банковские 
продукты. 

ОК 04 
Эффективно вза-
имодействовать 
и работать в кол-
лективе и ко-
манде 

-организовывать работу коллектива и 
команды;  
-взаимодействовать с коллегами, руко-
водством, клиентами в ходе професси-
ональной деятельности 

-психологические основы 
деятельности коллектива, 
психологические особен-
ности личности;  
-основы проектной дея-
тельности. 

ОК 05 
Осуществлять 
устную и пись-
менную комму-
никацию на гос-
ударственном 
языке Россий-
ской Федерации 
с учетом особен-
ностей социаль-
ного и культур-
ного контекста 

-грамотно излагать свои мысли и 
оформлять документы по 
профессиональной тематике на 
государственном языке, проявлять 
толерантность в рабочем коллективе. 

-особенности социального 
и культурного контекста;  
-правила оформления 
документов и построения 
устных сообщений 

ОК 07 
Содействовать 
сохранению 
окружающей 
среды, ресурсо-
сбережению, 
применять зна-
ния об измене-
нии климата, 
принципы бе-
режливого про-

-соблюдать нормы экологической без-
опасности;  
-определять направления ресурсосбе-
режения в рамках профессиональной 
деятельности по специальности осу-
ществлять работу с соблюдением прин-
ципов бережливого производства;  
 организовывать профессио-
нальную деятельность с учетом знаний 
об изменении климатических условий 
региона. 

-правила экологической 
безопасности при ведении 
профессиональной дея-
тельности;  
-основные ресурсы, задей-
ствованные в профессио-
нальной деятельности;  
-пути обеспечения ресур-
сосбережения;  
-принципы бережливого 
производства;  
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2. СТРУКТУРА И СОДЕРЖАНИЕ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ 
2.1. Объем дисциплины и виды учебной работы 

Вид учебной работы Объем часов 
4 семестр 9 класс Всего 

Объем образовательной про-
граммы дисциплины, в т.ч. 

76 76 

Основное содержание, в т.ч. 46 46 
                       теоретическое обуче-
ние 

24 24 

                      практические занятия 22 22 
            Самостоятельная работа 18 18 
      Промежуточная аттестация           Экзамен    12 Экзамен  12 

изводства, эф-
фективно дей-
ствовать в чрез-
вычайных ситуа-
циях 

-основные направления из-
менения климатических 
условий региона. 

ОК 09 
Пользоваться 
профессиональ-
ной документа-
цией на государ-
ственном и ино-
странном языках 

-понимать общий смысл четко произ-
несенных высказываний на известные 
темы (профессиональные и бытовые), 
понимать тексты на базовые професси-
ональные темы;  
-участвовать в диалогах на знакомые 
общие и профессиональные темы;  
-строить простые высказывания о себе 
и о своей профессиональной деятель-
ности;  
-кратко обосновывать и объяснять свои 
действия (текущие и планируемые);  
-писать простые связные сообщения на 
знакомые или интересующие профес-
сиональные темы. 

-правила построения про-
стых и сложных предложе-
ний на профессиональные 
темы;  
-основные общеупотреби-
тельные глаголы (бытовая 
и профессиональная лек-
сика);  
-лексический минимум, от-
носящийся к описанию 
предметов, средств и про-
цессов профессиональной 
деятельности;  
-особенности произноше-
ния; правила чтения тек-
стов профессиональной 
направленности. 
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2.2. Тематический план и содержание дисциплины  
 

Наименование разделов и 
тем 

Содержание учебного материала и формы организации деятельности обучаю-
щихся 

Объем 
часов 

Коды компе-
тенций, фор-
мированию 

которых спо-
собствует эле-

мент про-
граммы 

1 2 3 4 

Раздел 1. Организация торгово-сбытовой деятельности на внутреннем и внешнем рынках   

Тема 1.1.  
Особенности организации и 
обеспечения торгово-сбытовой 
деятельности 

Содержание учебного материала 6/6/5 ПК 1.1, ПК 
1.2,  
ПК 1.4, ПК 
1.5, 
ПК 1.6, ОК 01,  
ОК 02, ОК 03,  
ОК 04, ОК 05,  
ОК 07, ОК 09 

1. Понятие торгово-сбытовой деятельности: особенности организации оптовой и роз-
ничной торговой деятельноси. Понятие товарного рынка и этапы торгово-сбытовой де-
ятельности на конкретном товарном рынке 
2. Организация и технологии розничной торговли. Информационные ресурсы и ре-
кламная деятельность в торговле.  Информация о покупателях, мотивах покупок, тре-
бованиях к товару. Требования внешних и внутренних рынков к товарной продукции 
предприятия 
3. Организация и технологии оптово-посреднической деятельности. Информация о 
спросе, товарном предложении и рыночной коньюнктуре: основные понятия, инфор-
мация о тенденциях коньюнктуры товарного рынка и соотношении спроса и предло-
жения, использование информации в практической деятельности для анализа и оценки 
конъюнктуры товарного рынка. 

2 

 

2 

 

 

2 

В том числе практических занятий: 6 

Практическое занятие 1–2. Изучение потенциальных возможностей торговой орга-
низации и ее конкурентного положения на товарном рынке, формирование базы дан-
ных поставщиков на основе анализа информации. 
Практическое занятие 3. Анализ и оценка конкурентной среды для выявления и срав-
нения аналогичных или взаимозаменяемых товаров, сбор и обобщение коммерческой 
информации о стратегии и тактики конкурентов на товарных рынках. 

2 

 

2 

2 
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Самостоятельная работа Изучение возможностей искусственного интеллекта 5 

Тема 1.2.  
Установление хозяйствен-
ных связей с поставщиками 
и потребителями товаров и 
услуг 

Содержание учебного материала  6/4/5 ПК 1.1, ПК 
1.2,  
ПК 1.4, ПК 
1.5, 
ПК 1.6, ОК 01,  
ОК 02, ОК 03,  
ОК 04, ОК 05,  
ОК 07, ОК 09  

1. Организация хозяйственных связей в торговле: понятие, функции, отраслевые осо-
бенности. Изучение и поиск коммерческих партнеров по закупочно-сбытовой деятель-
ности: критерии поиска поставщиков, методы отбора поставщиков.. 

2 

2. Виды договоров, применяемых в торговой деятельности. Требования к структуре и 
содержанию договора поставки, спецификации, протоколу разногласий. Документаль-
ное подтверждение исполнения договоров. Организация претензионной работы. 

4 

Практическое занятие 4. Изучение и анализ предложений поставщиков - производи-
телей и поставщиков - посредников с учетом их географического положения. Управ-
ление закупками. Разработка коммерческого предложения. 

2 

Практическое занятие 5. Заполнение конкурентного листа и выставление приорите-
тов по поставщикам для заключения внешнеторгового контракта. 

2 

Практическое занятие 6. Расчет и оформление заявки на поставку товаров. 2 

Самостоятельная работа Изучение нормативной документации и специализирован-
ной литературы 

5 

Раздел 2. Внешнеторговый контракт.   

Тема 2.1.  
Заключение внешнеторгового 
контракта и его документаль-
ное сопровождение 

Содержание учебного материала 6/6/4 ПК 1.1, ПК 
1.2,  
ПК 1.4, ПК 
1.5, 
ПК 1.6, ОК 01,  
ОК 02, ОК 03,  
ОК 04, ОК 05,  
ОК 07, ОК 09  

1.Условия внешнеторгового контракта. Базисные условия поставки Incoterms- 2022 
Документооборот внешнеторговых сделок: товаросопроводительные документы, 
товарораспорядительные документы, счет-фактура. 

4 

2.Методы разработки рекламной информации для внешних рынков, инструменты 
продвижения товаров и услуг российских производителей на внешних рынках 2 

Практическое занятие 7. Разработка внешнеторгового контракта купли-продажи. Про-
верка документации для заключения внешнеторгового контракта. Контроль правильности 
оформления предоставленного внешнеторгового контракта. 

4 
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Самостоятельная работа Изучение основных понятий в области рекламной деятель-
ности на внутреннем и внешних рынках 

4 

Тема 2.2 
Осуществление контроля 
 исполнения обязательств 
по внешнеторговому 
контракту 

Содержание учебного материала 6/6/4 ПК 1.1, ПК 
1.2,  
ПК 1.4, ПК 
1.5, 
ПК 1.6, ОК 01,  
ОК 02, ОК 03,  
ОК 04, ОК 05,  
ОК 07, ОК 09 

Риски в торговой деятельности: понятие, классификация рисков, причины возникновения, по-
следствия. Методы управления коммерческими рисками в торговой деятельности. 6 

Практическое занятие 8. Практическое занятие 8. Определение алгоритма действий по-
купателя при нарушении поставщиком сроков поставки в модельной ситуации. 

2 

Практическое занятие 9. Составление и оформление отчетности о ходе исполнения кон-
тракта.  4 

Самостоятельная работа Составление внешнеторгового контракта купли-продажи 
товара 

4 

Промежуточная аттестация 12  
Всего  46  
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3. УСЛОВИЯ РЕАЛИЗАЦИИ ПРОГРАММЫ ДИСЦИПЛИНЫ 
 
3.1. Для реализации программы дисциплины предусмотрены следу-

ющие специальные помещения: 
 

№ 
п/п 

Наименование помещений для проведения всех видов учеб-
ной деятельности, предусмотренной учебным планом, в 
том числе помещения для самостоятельной работы, с ука-
занием перечня основного оборудования, учебно-нагляд-
ных пособий и используемого программного обеспечения 

Адрес (местоположе-
ние) помещений для 
проведения всех ви-
дов учебной деятель-
ности, предусмотрен-
ной учебным планом 

1   Теоретические занятия 
Аудитория № 1205, 1207, 1210 
Посадочных мест 300, рабочее место преподавателя, оснащен-
ные учебной мебелью; маркерная доска, технические средства 
обучения, служащие для представления информации большой 
аудитории: экран настенный, проектор. Наборы демонстраци-
онного оборудования и учебно-наглядных пособий, обеспечи-
вающих тематические иллюстрации, соответствующие рабо-
чей программе дисциплины. 

119071, г. Москва,  
ул. Малая Калужская, 
1 
 

2   Практические занятия 
Аудитория № 1520 
Посадочных мест 28, рабочее место преподавателя, оснащен-
ные учебной мебелью; меловая доска, технические средства 
обучения, служащие для представления информации большой 
аудитории: экран настенный, проектор. Наборы демонстраци-
онного оборудования и учебно-наглядных пособий, обеспечи-
вающих тематические иллюстрации, соответствующие рабо-
чей программе дисциплины. 

119071, г. Москва,  
ул. Малая Калужская, 
1 
 

3 Промежуточная аттестация 
Аудитория № 1520 
Посадочных мест 28, рабочее место преподавателя, оснащен-
ные учебной мебелью; меловая доска. Наборы демонстрацион-
ного оборудования и учебно-наглядных пособий, обеспечива-
ющих тематические иллюстрации, соответствующие рабочей 
программе дисциплины. 

119071, г. Москва,  
ул. Малая Калужская, 
1 
 

4 Самостоятельная работа 
Аудитория № 1154 
читальный зал библиотеки: помещение для самостоятельной ра-
боты, в том числе, научно- исследовательской, подготовки кур-
совых и выпускных квалификационных работ. 
Посадочных мест 70 
Стеллажи для книг, комплект учебной мебели, 1 рабочее место 
сотрудника и 6 рабочих мест для студентов, оснащенные персо-
нальными компьютерами с подключением к сети «Интернет» и 
обеспечением доступа к электронным библиотекам и в элек-
тронную информационно-образовательную среду организации. 
 

119071, г. Москва,  
ул. Малая Калужская, 
1 
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3.2.1. Основные печатные и электронные издания   

1. Кудряшов Р.Б. Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью. Учебное 

пособие для СПО –М.: КноРус, 2025, 341 с. 

2. Рыжиков С.Н. Организация и управление торгово-сбытовой деятельностью. Учебник 

для СПО –М.: КноРус, 2025, 351 с. 

       3.Костылева Наталья Владиславовна, Мальцева Юлия Анатольевна, Шкурин Денис 

Вадимович Информационное обеспечение управленческой деятельности: Монография /– 

М.: Издательство Уральского университета, 2020. – 168 с. – ISBN 978-5-394-04731-2. – URL: 

https://znanium.ru/catalog/document?id=422978  

4 Жулидов С.А. Организация торговли: учебник / – М.: ИНФРА-М, 2023. – 240   с. –

ISBN 978-5-16-009355-04731. – URL: http://znanium.com/catalog/product/905831 

5.Памбухчиянц  О.В. Организация торговли: учебник / под общ. Ред. Д.т.н., проф. 

О.В. Пахбучиянц - М.: издательско-торговая корпорация «Дашков и Ко», 2021. – 264 с. 

- URL: http://znanium.com/catalog/product/450796 

6.Николаева М.А. Теоретические основы товароведения: Учебник/ М.А.     Николаева – 

2-е изд. перераб. - М.: Норма: ИНФРА-М, 2022. – 424 с. - ISBN 978-5-00156-186-6. – 

URL: https://znanium.ru/read?id=385490 

7.Давыдкина И.В. Проектирование и организация торгового пространства предприятий 

розничной торговли и общественного питания: учебное пособие/ – М.: ИНФРАМ, 2022. – 

287 с. - URL: https:// http://znanium.com/catalog/product/899751 

8. Шальмиева Д.Б., Николаева Л.Н. Логистическая система обеспечения 

внешнеэкономических связей: учебное пособие. – М.: РГУ им. А.Н. Косыгина, 2019 

ISBN 978-5-87055-731-1. 

9. Моисеенко Н.С. Основы управления ассортиментом непродовольственных товаров: 

учебник / Н.С. Моисеенко. – Москва: ИНФРА-М, 2024. – 306 с. (Среднее профессиональное 

образование). - ISBN 978-5-16-017826-4. - URL: https://znanium.ru/read?id=444126 

10. Иванов Г.Г. Организация торговли (торговой деятельности): учебник/Г.Г. 

Иванов. – Москва: КНОРУС, 2022. -222 с.-( среднее профессиональное образование) ISBN 

978-5-406-09325-2 

11. Изотова Г.С.  Управление государственными и муниципальными закупками: 

учебник для среднего профессионального образования / Г. С. Изотова, С. Г. Еремин, А. И. 

Галкин. — 2-е изд. — Москва: Издательство Юрайт, 2022. — 396 с. — (Профессиональное 

образование). — ISBN 978-5-534-15057-5. — Текст: электронный // Образовательная 

платформа Юрайт [сайт]. — URL: https://urait.ru/bcode/495531 
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12. Кнутов А. В.  Управление государственными и муниципальными закупками 

и контрактами: учебник и практикум для среднего профессионального образования / А. В. 

Кнутов. — Москва: Издательство Юрайт, 2022. — 316 с. — (Профессиональное 

образование). — ISBN 978-5-534-11348-8. — Текст: электронный // Образовательная 

платформа Юрайт [сайт]. — URL: https://urait.ru/bcode/495532 

13. Мамедова Н. А.  Управление государственными и муниципальными 

закупками: учебник и практикум для среднего профессионального образования / Н. А. 

Мамедова, А. Н. Байкова, О. Н. Морозова. — 3-е изд., перераб. и доп. — Москва: 

Издательство Юрайт, 2022. — 420 с. — (Профессиональное образование). — ISBN 978-5-

534-13829-0. — Текст: электронный // Образовательная платформа Юрайт [сайт]. — URL: 

https://urait.ru/bcode/495169 

14. Методы стимулирования продаж в торговле: учебник / С.Б. Алексина, Г.Г. 

Иванов, В.К. Крышталев, Т.В. Панкина. — Москва: ФОРУМ: ИНФРА-М, 2020. — 304 с. — 

(Среднее профессиональное образование). - ISBN 978-5-8199-0796-2. - Текст: электронный. 

- URL: https://znanium.com/catalog/product/1077649 (дата обращения: 18.06.2022). – Режим 

доступа: по подписке. 

15. Саталкина Н. И. Экономика торговли: учебное пособие / Н. И. Саталкина, Б. 

И. Герасимов. Г. И. Терехова. — Москва: ФОРУМ, 2021. — 232 с. — (Профессиональное 

образование). - ISBN 978-5-91134-485-6. - Текст: электронный. - URL: 

https://znanium.com/catalog/product/1287439 (дата обращения: 18.06.2022). – Режим доступа: 

по подписке. 

3.2.2. Дополнительные источники  

1. Безлапов В.В. Технологии управления внешнеторговой деятельностью региона: мо-

нография /В.В Безналов, С.А.Лочан, Д.В.Федюнин, А.Д.Петросян, руков. авт.колл. В.В. Без-

палов.- Москва: РУСАЙИС, 2022-586 с. 

2. Волгина Н.А. Международная торговля: учебник/Н.А Волгина.- Москва: КНОРУС, 

2022.- 274с- (Бакалавриат) 

3. Иванов Г. Г. Экономика торговой организации: учебник / Г.Г. Иванов. — Москва: 

ИНФРА-М, 2021. — 182 с. — (Среднее профессиональное образование). - ISBN 978-5-16-

016902-6. - Текст: электронный. - URL: https://znanium.com/catalog/product/1343176 (дата об-

ращения: 18.06.2022). – Режим доступа: по подписке. 

4. Заволокина, Л. И.  Мировая экономика: учебное пособие для среднего профессио-

нального образования / Л. И. Заволокина, Н. А. Диесперова. — Москва: Издательство 

Юрайт, 2022. — 182 с. — (Профессиональное образование). — ISBN 978-5-534-13765-1. — 
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Текст: электронный // Образовательная платформа Юрайт [сайт]. — URL: 

https://urait.ru/bcode/497346 

5. Шальмиева Д.Б. Современная логистика: Учебное пособие – М.: ФГБОУ ВО «РГУ 

им. А.Н. Косыгина», 2023. – 168 с. 

6. ГОСТ Р 51303–2013. Национальный стандарт Российской Федерации. Торговля. 

Термины и определения (утв. Приказом Росстандарта от 28.08.2013 N 582-ст); 

7. ГОСТ: главный общественный сайт о товарах https://tovaroved.clan.su/ 

8.  Сайт о технологии и товароведении продовольственных товаров 

http://www.comodity.ru/ 

9.  Сайт: торговля, бизнес, товароведение, экспертиза http://www.znaytovar.ru/ 

10.  Библиотека ГОСТов [Электронный портал]: Режим доступа: 

www.vsegost.com  

11. www.consultant.ru – Информационно правовой портал Справочно-правовой 

системы Консультант плюс; 

12. www.garant.ru – Информационно правовой портал Справочно-правовой 

системы Гарант. 

4. КОНТРОЛЬ И ОЦЕНКА РЕЗУЛЬТАТОВ ОСВОЕНИЯ 
ДИСЦИПЛИНЫ  

Результаты обучения Критерии оценки Методы оценки 

Перечень знаний, осваиваемых в рамках дисциплины: 

 методы и инструменты работы с базами 
данных внутренних и внешних рынков; 

 требования к порядку заполнения и 
ведения рабочей документации, схем 
электронного документооборота; 

 стандарты и требования внешних рын-
ков к товарной продукции; 

 правовые нормы оформления и заклю-
чения договоров с поставщиками и по-
требителями товаров и услуг; 

 структуру и содержание договора по-
ставки, спецификации и сопроводи-
тельного письма критерии поиска и ме-
тоды отбора поставщиков; 

 методы и инструменты работы с базами 
больших данных; 

 требования к порядку заполнения и ве-
дения рабочей документации,  

 схем электронного документооборота; 
 законодательство Российской Федера-

ции о контрактной системе в сфере за-
купок товаров; 

 особенности составления закупочной 
документации; 

 Правильно ориентируется в 
методах и инструментах ра-
боты с базами данных внут-
ренних и внешних рынков; 

 требования к порядку 
заполнения и ведения рабочей 
документации, схем 
электронного 
документооборота; 

 стандарты и требования внеш-
них рынков к товарной про-
дукции; 

 правовые нормы оформления 
и заключения договоров с по-
ставщиками и потребителями 
товаров и услуг; 

 структуру и содержание дого-
вора поставки, спецификации 
и сопроводительного письма 
критерии поиска и методы от-
бора поставщиков; 

 методы и инструменты работы 
с базами больших данных; 

 
Устный/письмен-
ный опрос, тестиро-
вание 
 
Экспертная оценка 
результатов выпол-
нения практических 
заданий. 
 
Экспертная оценка 
контрольных  
 
Экспертная оценка 
использования обу-
чающимся методов 
и приёмов личной 
организации в про-
цессе освоения об-
разовательной про-
граммы на практи-
ческих занятиях. 
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 методы определения и обоснования 
начальных максимальных цен кон-
тракта; 

 основные технические характеристики, 
преимущества и особенности продук-
ции организации, поставляемой на 
внешние рынки; 

 нормативные правовые акты, регламен-
тирующие внешнеэкономическую дея-
тельность; 

 международные правила толкования 
наиболее широко используемых торго-
вых терминов в области внешней тор-
говли; 

 международные договоры в сфере стан-
дартов и требований к продукции; 

 стандарты и требования внешних рын-
ков к товарной продукции; 

 методы и инструменты работы с базами 
данных и источниками маркетинговой 
информации о внешних рынках внеш-
них рынков; 

 методы разработки рекламной инфор-
мации для внешних рынков и инстру-
менты продвижения товаров и услуг на 
внешних рынках; 

 основные виды и методы международ-
ных маркетинговых коммуникаций; 

 документооборот внешнеторговых сде-
лок; 

 условия внешнеторгового контракта; 
 нормы этики и делового общения с ино-

странными партнерами; 
 правила оформления документации по 

внешнеторговому контракту; 
 порядок документооборота в организа-

ции; 
 основы риск-менеджмента во внешне-

экономической деятельности; 
 виды торговых структур;  
 формы и виды торговли, составные эле-

менты торговой деятельности; 
 материально-техническую базу тор-

говли;  
 инфраструктуру потребительского 

рынка; 
 средства, методы, инновации в отрасли; 
 организацию торгово-технологических 

процессов в офлайн и онлайн торговле;  
 требования к порядку заполнения и ве-

дения рабочей документации, схем 
электронного документооборота; 

 основные и дополнительные услуги 
оптовой и розничной торговли: цели, 
задачи, принципы, объекты, субъекты 
внутренней и внешней торговли;  

 требования к порядку заполне-
ния и ведения рабочей доку-
ментации,  

 схем электронного документо-
оборота; 

 законодательство Российской 
Федерации о контрактной си-
стеме в сфере закупок товаров; 

 особенности составления заку-
почной документации; 

 методы определения и обосно-
вания начальных максималь-
ных цен контракта; 

 основные технические харак-
теристики, преимущества и 
особенности продукции орга-
низации, поставляемой на 
внешние рынки; 

 нормативные правовые акты, 
регламентирующие внешне-
экономическую деятельность; 

 международные правила тол-
кования наиболее широко ис-
пользуемых торговых терми-
нов в области внешней тор-
говли; 

 международные договоры в 
сфере стандартов и требова-
ний к продукции; 

 стандарты и требования внеш-
них рынков к товарной про-
дукции; 

 методы и инструменты работы 
с базами данных и источни-
ками маркетинговой информа-
ции о внешних рынках внеш-
них рынков; 

 методы разработки рекламной 
информации для внешних 
рынков и инструменты про-
движения товаров и услуг на 
внешних рынках; 

 основные виды и методы меж-
дународных маркетинговых 
коммуникаций; 

 документооборот внешнетор-
говых сделок; 

 условия внешнеторгового кон-
тракта; 

 нормы этики и делового обще-
ния с иностранными партне-
рами; 

 правила оформления докумен-
тации по внешнеторговому 
контракту; 

 порядок документооборота в 

Экспертная оценка 
соблюдения правил 
оформления доку-
ментов и построе-
ния устных сообще-
ний на государ-
ственном языке 
Российской Феде-
рации, в т.ч. ино-
странных языках. 
 
Экспертная оценка 
коммуникативной 
деятельности обу-
чающегося в про-
цессе освоения об-
разовательной про-
граммы на практи-
ческих занятиях. 
 
Экспертная оценка 
умения вступать в 
коммуникативные 
отношения в сфере 
профессиональной 
деятельности и под-
держивать ситуаци-
онное взаимодей-
ствие, принимая во 
внимание особен-
ности социального 
и культурного кон-
текста, в устной и 
письменной форме, 
проявление толе-
рантности в коллек-
тиве. 
 
Экспертная оценка 
результатов дея-
тельности обучаю-
щихся в процессе 
освоения образова-
тельной про-
граммы:  
– на практических 
занятиях. 
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 требования законодательства Россий-
ской Федерации, нормативные право-
вые акты, регулирующие торговую дея-
тельность; 

 правила торговли;  
-    количественные и качественные 
показатели оценки эффективности 
торговой деятельности. 

организации; 
 основы риск-менеджмента во 

внешнеэкономической дея-
тельности; 

 виды торговых структур;  
 формы и виды торговли, со-

ставные элементы торговой 
деятельности; 

 материально-техническую 
базу торговли;  

 инфраструктуру потребитель-
ского рынка; 

 средства, методы, инновации в 
отрасли; 

 организацию торгово-техноло-
гических процессов в офлайн и 
онлайн торговле;  

 требования к порядку заполне-
ния и ведения рабочей доку-
ментации, схем электронного 
документооборота; 

 основные и дополнительные 
услуги оптовой и розничной 
торговли: цели, задачи, прин-
ципы, объекты, субъекты внут-
ренней и внешней торговли;  

 требования законодательства 
Российской Федерации, нор-
мативные правовые акты, ре-
гулирующие торговую дея-
тельность; 

 правила торговли;  
количественные и 
качественные показатели 
оценки эффективности 
торговой деятельности. 

Перечень умений, осваиваемых в рамках дисциплины 

Умеет: 
  пользоваться современными поиско-

выми системами для сбора информации 
о внешних и внутренних рынках; 

 проводить исследование рынка постав-
щиков, создавать и вести базу постав-
щиков и покупателей товаров; 

 обобщать и систематизировать коммер-
ческую информацию, формировать 
базы данных с информацией о ценах на 
товары, работы, услуги, требованиях 
внешних и внутренних рынков к товар-
ной продукции, статистически ее обра-
батывать в формате электронных таб-
лиц и формулировать аналитические 
выводы; 

 анализировать внешнюю конкурентную 
среду для выявления аналогичных или 
взаимозаменяемых товаров; 

Применяет 
 современными поисковыми 

системами для сбора информа-
ции о внешних и внутренних 
рынках; 

 проводить исследование 
рынка поставщиков, создавать 
и вести базу поставщиков и по-
купателей товаров; 

 обобщать и систематизировать 
коммерческую информацию, 
формировать базы данных с 
информацией о ценах на то-
вары, работы, услуги, требова-
ниях внешних и внутренних 
рынков к товарной продукции, 
статистически ее обрабаты-
вать в формате электронных 

Экспертная оценка 
результатов выпол-
нения практических 
заданий. 
Тестирование 
 
Экспертная оценка 
контрольных / про-
верочных работ по 
установленным 
критериям. 
 
Экспертная оценка 
использования обу-
чающимся методов 
и приёмов личной 
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 создавать и вести 
информационную базу данных 
поставщиков и покупателей; 
 составлять документы, 
формировать, архивировать, 
направлять документы и информацию; 
 обобщать полученную 
информацию, обрабатывать ее с 
применением программных продуктов; 

 обобщать и систематизировать коммер-
ческую информацию для подготовки 
сводных отчетов и аналитических мате-
риалов. 

 применять нормы гражданского законо-
дательства в области регулирования до-
говорных отношений; 

 осуществлять выбор поставщиков; 
 оформлять заказы на поставку товаров с 

применением компьютерных программ; 
- составлять документы, деловые 
письма, предложения, заказы на 
поставку товаров, осуществлять 
безналичные расчеты, в т.ч. с 
использованием современных 
 технических средств; 
 создавать и вести информацион-
ную базу поставщиков и покупателей с 
применением технологий больших дан-
ных; 
 обобщать полученную инфор-
мацию, статистически ее обрабатывать 
и формулировать аналитические вы-
воды, архивировать полученную ин-
формацию и обеспечивать ее безопас-
ность; 

 работать в единой информационной си-
стеме; 

 применять основные положения норма-
тивно-правовых актов в сфере закупоч-
ной деятельности; 

 составлять документы, формировать, 
архивировать, направлять документы и 
информацию; 

 обосновывать начальную (максималь-
ную) цену закупки; 

 описывать объект закупки; 
 разрабатывать закупочную документа-

цию; 
 работать в единой информационной си-

стеме; 
 взаимодействовать с закупочными ко-

миссиями и технически обеспечивать 
деятельность закупочных комиссий; 

 анализировать поступившие заявки, 
оценивать результаты и подводить 
итоги закупочной процедуры; 

таблиц и формулировать ана-
литические выводы; 

 анализировать внешнюю кон-
курентную среду для выявле-
ния аналогичных или взаимо-
заменяемых товаров; 
 создавать и вести 
информационную базу данных 
поставщиков и покупателей; 
 составлять документы, 
формировать, архивировать, 
направлять документы и 
информацию; 
 обобщать полученную 
информацию, обрабатывать ее 
с применением программных 
продуктов; 

 обобщать и систематизировать 
коммерческую информацию 
для подготовки сводных отче-
тов и аналитических материа-
лов. 

 применять нормы граждан-
ского законодательства в обла-
сти регулирования договор-
ных отношений; 

 осуществлять выбор постав-
щиков; 

 оформлять заказы на поставку 
товаров с применением компь-
ютерных программ; 
- составлять документы, 
деловые письма, 
предложения, заказы на 
поставку товаров, 
осуществлять безналичные 
расчеты, в т.ч. с 
использованием современных 
 технических средств; 
 создавать и вести ин-
формационную базу постав-
щиков и покупателей с приме-
нением технологий больших 
данных; 
 обобщать полученную 
информацию, статистически 
ее обрабатывать и формулиро-
вать аналитические выводы, 
архивировать полученную ин-
формацию и обеспечивать ее 
безопасность; 

 работать в единой информаци-
онной системе; 

 применять основные положе-
ния нормативно-правовых ак-

организации в про-
цессе освоения об-
разовательной про-
граммы на практи-
ческих занятиях. 
 
Экспертная оценка 
соблюдения правил 
оформления доку-
ментов и построе-
ния устных сообще-
ний на государ-
ственном языке 
Российской Феде-
рации, в т.ч. ино-
странных языках. 
 
Экспертная оценка 
коммуникативной 
деятельности обу-
чающегося в про-
цессе освоения об-
разовательной про-
граммы на практи-
ческих занятиях. 
 
Экспертная оценка 
умения вступать в 
коммуникативные 
отношения в сфере 
профессиональной 
деятельности и под-
держивать ситуаци-
онное взаимодей-
ствие, принимая во 
внимание особен-
ности социального 
и культурного кон-
текста, в устной и 
письменной форме, 
проявление толе-
рантности в коллек-
тиве. 
 
Экспертная оценка 
результатов дея-
тельности обучаю-
щихся в процессе 
освоения образова-
тельной про-
граммы:  
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 формировать и согласовывать прото-
колы заседаний закупочных комиссий 
на основании решений, принятых чле-
нами комиссии по осуществлению заку-
пок; 

 проверять необходимую документацию 
для заключения контрактов и осуществ-
лять процедуру подписания контракта с 
поставщиками (подрядчиками, испол-
нителями); 

 классифицировать товары на внутрен-
них и внешних рынках;  

 разрабатывать тексты рекламной ин-
формации о товарах отечественного 
производства на иностранном языке для 
последующего распространения на 
внешних рынках; 

 осуществлять деловую переписку по 
вопросам заключения внешнеторгового 
контракта; 

 осуществлять взаимодействие с участ-
никами внешнеторгового контракта; 

 подготавливать коммерческие предло-
жения, запросы; 

 оформлять документацию в соответ-
ствии с требованиями законодательства 
Российской Федерации и международ-
ных актов; 

 составлять и оформлять отчет, содержа-
щий информацию о ходе исполнения 
контракта, о соблюдении промежуточ-
ных и окончательных сроков исполне-
ния контракта, о ненадлежащем испол-
нении контракта (с указанием допущен-
ных нарушений) или о неисполнении 
контракта и о санкциях, которые приме-
нены в связи с нарушением условий 
кон-тракта или его неисполнением, об 
изменении или о расторжении кон-
тракта в ходе его исполнения, об изме-
нении кон-тракта или о расторжении 
контракта; 

 осуществлять организацию оплаты/воз-
врата денежных средств, организовы-
вать уплату денежных сумм по банков-
ской гарантии в предусмотренных слу-
чаях; 

 обобщать и систематизировать коммер-
ческую информацию для подготовки 
сводных отчетов и аналитических мате-
риалов; 

 осуществлять цифровые платежи, об-
лачные вычисления, системный анализ 
больших данных, использовать техно-

тов в сфере закупочной дея-
тельности; 

 составлять документы, форми-
ровать, архивировать, направ-
лять документы и информа-
цию; 

 обосновывать начальную 
(максимальную) цену закупки; 

 описывать объект закупки; 
 разрабатывать закупочную до-

кументацию; 
 работать в единой информаци-

онной системе; 
 взаимодействовать с закупоч-

ными комиссиями и техниче-
ски обеспечивать деятельность 
закупочных комиссий; 

 анализировать поступившие 
заявки, оценивать результаты 
и подводить итоги закупочной 
процедуры; 

 формировать и согласовывать 
протоколы заседаний закупоч-
ных комиссий на основании 
решений, принятых членами 
комиссии по осуществлению 
закупок; 

 проверять необходимую доку-
ментацию для заключения 
контрактов и осуществлять 
процедуру подписания кон-
тракта с поставщиками (под-
рядчиками, исполнителями); 

 классифицировать товары на 
внутренних и внешних рын-
ках;  

 разрабатывать тексты реклам-
ной информации о товарах 
отечественного производства 
на иностранном языке для по-
следующего распространения 
на внешних рынках; 

 проводить анализ перемеще-
ния покупателей по торговому 
залу по данным камер видео 
наблюдений с целью оптими-
зации торгового пространства; 

 осуществлять контроль за ко-
личеством и сроками хранения 
продовольственных товаров с 
применением датчиков кон-
троля (интернет-вещей); 

 использовать технологии до-
полненной реальности для по-
вышения объема продаж;  

– на практических 
занятиях. 
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логии 5G в организации деловой пере-
писки и электронного документообо-
рота; 

 осуществлять процесс поиска и заказа 
товаров с применением цифровых плат-
форм; 

 осуществлять процесс управления до-
ставкой товаров покупателю используя 
возможности интернет-вещей; 

 проводить анализ перемещения покупа-
телей по торговому залу по данным ка-
мер видео наблюдений с целью оптими-
зации торгового пространства; 

 осуществлять контроль за количеством 
и сроками хранения продовольствен-
ных товаров с применением датчиков 
контроля (интернет-вещей); 

 использовать технологии дополненной 
реальности для повышения объема про-
даж;  

 применять цифровые вывески с исполь-
зованием компьютерного зрения; 

 применять технологии интернет-вещей 
в организации работы торговых площа-
док; 

 управлять полочным пространством ма-
газина в облачной ABM SHELF; 

 оформлять факт продажи товаров с при-
менением цифровых инструментов: он-
лайн-касс, электронных платформ, ре-
сурсов интернет, безналичных плате-
жей, регистрация продаж в системе 
ЕГАИС; 

 применять электронный документообо-
рот;  

 осуществлять торгово-технологические 
процессы, в том числе, с использова-
нием техники эффективных коммуни-
каций.  

 применять основные ИИ-решения - си-
стемы распознавания естественного 
языка, интеллектуальные системы под-
держки принятия решений, распознава-
ния и синтез речи, интеллектуальный 
анализ текстовых документов, роботы, 
видео аналитика, чат-боты; 
 оформлять заказы на поставку 
товаров с применением компьютерных 
программ; 
 осуществлять цифровые пла-
тежи, облачные вычисления, систем-
ный анализ больших данных, использо-
вать технологии 5G в организации дело-
вой переписки и электронного докумен-
тооборота; 
пользоваться современными 

 применять цифровые вывески 
с использованием компьютер-
ного зрения; 

 применять технологии интер-
нет-вещей в организации ра-
боты торговых площадок; 

 управлять полочным про-
странством магазина в облач-
ной ABM SHELF; 

 оформлять факт продажи това-
ров с применением цифровых 
инструментов: онлайн-касс, 
электронных платформ, ресур-
сов интернет, безналичных 
платежей, регистрация продаж 
в системе ЕГАИС; 

 применять электронный доку-
ментооборот;  

 осуществлять торгово-техно-
логические процессы, в том 
числе, с использованием тех-
ники эффективных коммуни-
каций.  

 применять основные ИИ-ре-
шения - системы распознава-
ния естественного языка, ин-
теллектуальные системы под-
держки принятия решений, 
распознавания и синтез речи, 
интеллектуальный анализ тек-
стовых документов, роботы, 
видео аналитика, чат-боты; 
 оформлять заказы на 
поставку товаров с примене-
нием компьютерных про-
грамм; 
 осуществлять цифро-
вые платежи, облачные вычис-
ления, системный анализ боль-
ших данных, использовать 
технологии 5G в организации 
деловой переписки и электрон-
ного документооборота; 
пользоваться современными 
поисковыми системами для 
сбора информации о 
внутренних внешних рынках. 
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поисковыми системами для сбора 
информации о внутренних внешних 
рынках. 

 

Разработчик рабочей программы                                               Д.Б. Шальмиева 
 
Рабочая программа согласована: 
Директор колледжа                                                                      М.А. Мечетина 
 
Начальник 
управления образовательных программ и проектов                 Е.Б. Никитаева 



Министерство науки и высшего образования Российской Федерации  
Федеральное государственное бюджетное образовательное учреждение  

высшего образования 
«Российский государственный университет им. А.Н. Косыгина 

(Технологии. Дизайн. Искусство) » 
 

УТВЕРЖДАЮ  
Первый проректор – проректор 
по образовательной деятельности 
_____________________ С.Г.Дембицкий  

 

«____» _________________ 20____г. 
 
 

  
Колледж ФГБОУ ВО «РГУ им. А.Н. Косыгина» 

 
 
 

ФОНД ОЦЕНОЧНЫХ СРЕДСТВ УЧЕБНОЙ ДИСЦИПЛИНЫ  
 

МДК.01.01 ОРГАНИЗАЦИЯ ТОРГОВО-СБЫТОВОЙ ДЕЯТЕЛЬНОСТИ НА 
ВНУТРЕННЕМ И ВНЕШНЕМ РЫНКАХ 

 
 
 

Специальность 38.02.08 Торговое дело 
ФГОС СПО утвержден приказом Минпросвещения России  

от «19» июля 2023 г. № 548 
 
 
 
 

Квалификация – Специалист торгового дела 
Уровень подготовки – базовый  

Форма подготовки – очная 
 
 
 
 

 
 
 
 

 
Москва, 2025   



 

 

2

Фонд оценочных средств дисциплины МДК 01.01 «Организация торгово-сбытовой 
деятельности на внутреннем и внешнем рынках» разработан соответствии с 

федеральным государственным образовательным стандартом среднего 
профессионального образования (ФГОС СПО) по специальности 38.02.08 Торговое 
дело.  
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Фонд оценочных средств предназначен для аттестации обучающихся на 
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соответствие их персональных достижений при освоении программы дисциплины МДК 
01.01 «Организация торгово-сбытовой деятельности на внутреннем и внешнем рынках» 
основной образовательной программы СПО – программы подготовки специалистов 
среднего звена по специальности 38.02.08 Торговое дело. 

Оценивание знаний, умений и контроль сформированных компетенций 
осуществляется с помощью текущего контроля успеваемости и промежуточной 
аттестации. Текущий контроль успеваемости и промежуточная аттестация проводятся в 
соответствии с Положением о формах, периодичности и порядке текущего контроля 
успеваемости и промежуточной аттестации обучающихся по образовательным 
программам среднего профессионального образования РГУ им. А.Н. Косыгина.                                                                                        

В результате освоения дисциплины МДК 01.01 «Организация торгово-сбытовой 
деятельности на внутреннем и внешнем рынках» обучающийся должен обладать 
предусмотренными ФГОС СПО по специальности 38.02.08 Торговое дело следующими 
умениями (У) и знаниями (З), которые формируют общие (ОК) и профессиональные 
компетенции (ПК).  

В результате освоения учебной дисциплины обучающийся должен иметь навыки: 
 
Н1 
 поиска и систематизации открытых источников информации о внутренних и 
внешних рынках для сбыта товарной продукции; 
 проведение анализа и оценки объема спроса на товарную продукцию 
организации на внутренних и внешних рынках; 
 обработки, формирования и хранения данных, информации, документов, в том 
числе полученных от поставщиков (подрядчиков, исполнителей); 
 составления перечня требований внешних рынков к товарной продукции 
организации; 
 подготовки рекомендаций по омологации товарной продукции по итогам анализа 
требований определенного внешнего рынка; 
 проведения анализа конъюнктуры и емкости товарных рынков, мониторинга 
внутренних и внешних рынков; 
подготовки аналитических документов по конкурентным преимуществам продукции 
организации на внешних рынках. 
            Н2 
 оформления договоров с поставщиками и потребителями товаров и услуг; 
 мониторинга поставщиков (подрядчиков, исполнителей) и заказчиков в сфере 
закупок; 
 установления контактов с деловыми партнерами, заключения договоров, 
предъявления претензий; 
- составления деловых писем, предложений, заказов на поставку товаров, проведения 
безналичных расчетов. 
 
Н4 
 направления запросов, приглашений и информации потенциальным участникам 
внешнеторгового контракта; 
 проведения предварительного анализа поступающих коммерческих 
предложений, запросов от потенциальных партнеров на внешних рынках; 
 составления списка отклонений от приемлемых условий внешнеторгового 
контракта (перечень разногласий); 
 документального оформления результатов переговоров по условиям 
внешнеторгового контракта; 
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 подготовки сводных отчетов и предложений о потенциальных партнерах на 
внешних рынках; 
 формирования списка потенциальных партнеров для заключения 
внешнеторгового контракта; 
 обработки, формирования, хранения информации и данных об участниках 
внешнеторгового контракта; 
 формирования проекта внешнеторгового контракта; 
 осуществления проверки необходимой документации для заключения 
внешнеторгового контракта; 
подготовки процедуры подписания внешнеторгового контракта с контрагентом. 
 
Н 5 
 подготовки документа о приемке результатов отдельного этапа исполнения 
контракта; 
 сбора информации, документов по вопросам исполнения обязательств по 
внешнеторговому контракту; 
 разработки плана-графика контрольных мероприятий по исполнению 
обязательств по внешнеторговому контракту; 
 мониторинга отклонений от выполнения обязательств по внешнеторговому 
контракту; 
 документальное оформление отклонений от выполнения обязательств по 
внешнеторговому контракту и организация претензионной работы; 
-подготовка предложений по применению мер ответственности и совершению 
соответствующих действий в случае нарушения обязательств по внешнеторговому 
контракту. 
 
В результате освоения учебной дисциплины обучающийся должен уметь: 
У 1.1 
 пользоваться современными поисковыми системами для сбора информации о 
внешних и внутренних рынках; 
 проводить исследование рынка поставщиков, создавать и вести базу поставщиков 
и покупателей товаров; 
 обобщать и систематизировать коммерческую информацию, формировать базы 
данных с информацией о ценах на товары, работы, услуги, требованиях внешних и 
внутренних рынков к товарной продукции, статистически ее обрабатывать в формате 
электронных таблиц и формулировать аналитические выводы; 
 анализировать внешнюю конкурентную среду для выявления аналогичных или 
взаимозаменяемых товаров; 
 создавать и вести информационную базу данных поставщиков и покупателей; 
 составлять документы, формировать, архивировать, направлять документы и 
информацию; 
 обобщать полученную информацию, обрабатывать ее с применением 
программных продуктов; 
- обобщать и систематизировать коммерческую информацию для подготовки 
сводных отчетов и аналитических материалов. 
У 1. 2  
 применять нормы гражданского законодательства в области регулирования 
договорных отношений; 
 осуществлять выбор поставщиков; 
 оформлять заказы на поставку товаров с применением компьютерных программ; 
 составлять документы, деловые письма, предложения, заказы на поставку 
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товаров, осуществлять безналичные расчеты, в т. ч. с использованием современных 
технических средств; 
 создавать и вести информационную базу поставщиков и покупателей с 
применением технологий больших данных; 
 обобщать полученную информацию, статистически ее обрабатывать и 
формулировать аналитические выводы, архивировать полученную информацию и 
обеспечивать ее безопасность; 
работать в единой информационной системе 
У1. 4 
 классифицировать товары на внутренних и внешних рынках;  
 разрабатывать тексты рекламной информации о продукции организации на 
иностранном языке для последующего распространения на внешних рынках; 
 осуществлять деловую переписку по вопросам заключения внешнеторгового 
контракта; 
 осуществлять взаимодействие с участниками внешнеторгового контракта; 
 подготавливать коммерческие предложения, запросы; 
оформлять документацию в соответствии с требованиями законодательства Российской 
Федерации и международных актов. 
 
У 1.5 
 составлять и оформлять отчет, содержащий информацию о ходе исполнения 
контракта, о соблюдении промежуточных и окончательных сроков исполнения 
контракта, о ненадлежащем исполнении контракта (с указанием допущенных 
нарушений) или о неисполнении контракта и о санкциях, которые применены в связи с 
нарушением условий контракта или его неисполнением, об изменении или о 
расторжении контракта в ходе его исполнения, об изменении контракта или о 
расторжении контракта; 
 осуществлять организацию оплаты/возврата денежных средств, организовывать 
уплату денежных сумм по банковской гарантии в предусмотренных случаях; 
 обобщать и систематизировать коммерческую информацию для подготовки 
сводных отчетов и аналитических материалов;  
- осуществлять цифровые платежи, облачные вычисления, системный анализ больших 
данных, использовать технологии 5G в организации деловой переписки и электронного 
документооборота. 
У 1  
- распознавать задачу и/или проблему в профессиональном и/или социальном контексте; 
анализирует задачу и/или проблему и выделяет её составные части; определяет этапы 
решения задачи;  
составляет план действия; определяет необходимые ресурсы;  
реализует составленный план, оценивает результат и последствия своих действий 
(самостоятельно или с помощью наставника) 
 
У2  
-  определять задачи для поиска информации;  
определяет необходимые источники информации;  
 планирует процесс поиска;  
структурирует получаемую информацию, выделяет наиболее значимое в перечне 
информации;  
оценивает практическую значимость результатов поиска;  
оформляет результаты поиска 
У3  
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- определять актуальность нормативно-правовой документации в профессиональной 
деятельности; применяет современную научную профессиональную терминологию; 
определяет и выстраивает траектории профессионального развития и самообразования 
У4  
- организовывать работу коллектива и команды; взаимодействовать с коллегами, 
руководством, клиентами в ходе профессиональной деятельности 
У5  
- грамотно излагать свои мысли и оформляет документы по профессиональной тематике 
на государственном языке, проявляет толерантность в рабочем коллективе 
У7 -соблюдать нормы экологической безопасности; определяет направления 
ресурсосбережения в рамках профессиональной деятельности по специальности 
У9 
 -понимать общий смысл четко произнесенных высказываний на известные темы 
(профессиональные и бытовые), понимать тексты на базовые профессиональные темы; 
участвовать в диалогах на знакомые общие и профессиональные темы; строить простые 
высказывания о себе и о своей профессиональной деятельности; кратко обосновывать и 
объяснять свои действия (текущие и планируемые); писать простые связные сообщения 
на знакомые или интересующие профессиональные темы 
 
В результате освоения учебной дисциплины обучающийся должен знать: 
З 1.1 
 методов и инструментов работы с базами данных внутренних и внешних рынков; 
 требований к порядку заполнения и ведения рабочей документации, схем 
электронного документооборота; 
стандартов и требований внешних рынков к товарной продукции. 
З 1.2  
 правовых норм оформления и заключения договоров с поставщиками и 
потребителями товаров и услуг; 
 структуры и содержания договора поставки, спецификации и сопроводительного 
письма критериев; 
 поиска и методов отбора поставщиков; 
 методов и инструментов работы с базами больших данных; 
 требований к порядку заполнения и ведения рабочей документации,  
схем электронного документооборота. 
З 1.4 
 основных технических характеристик, преимуществ и особенностей продукции 
организации, поставляемой на внешние рынки; 
 нормативных правовых актов, регламентирующих внешнеэкономическую 
деятельность; 
 международных правил толкования наиболее широко используемых торговых 
терминов в области внешней торговли; 
 международных договоров в сфере стандартов и требований к продукции; 
 стандартов и требований внешних рынков к товарной продукции; 
 методов и инструментов работы с базами данных и источниками маркетинговой 
информации о внешних рынках внешних рынков; 
 методов разработки рекламной информации для внешних рынков и инструментов 
продвижения товаров и услуг на внешних рынках; 
 основных видов и методов международных маркетинговых коммуникаций; 
 документооборота внешнеторговых сделок; 
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 условий внешнеторгового контракта; 
норм этики и делового общения с иностранными партнерами. 
З 1.5 
 правил оформления документации по внешнеторговому контракту; 
 порядка документооборота в организации; 
основ риск-менеджмента во внешнеэкономической деятельности. 
З1 

алгоритмы выполнения работ в профессиональной и смежных областях; методы работы 
в профессиональной и смежных сферах; структуру плана для решения задач; порядок 
оценки результатов решения задач профессиональной деятельности 
З2 
номенклатура информационных источников, применяемых в профессиональной 
деятельности; приемы структурирования информации; формат оформления результатов 
поиска информации, современные средства и устройства информатизации; порядок их 
применения и программное обеспечение в профессиональной деятельности в том числе 
с использованием цифровых средств. 
З3 
содержание актуальной нормативно-правовой документации; современная научная и 
профессиональная терминология; возможные траектории профессионального развития 
и самообразования; основы предпринимательской деятельности; основы финансовой 
грамотности; правила разработки бизнес-планов; порядок выстраивания презентации; 
кредитные банковские продукты 
З 4 
психологические основы деятельности коллектива, психологические особенности 
личности; основы проектной деятельности 
З5 
особенности социального и культурного контекста; правила оформления документов и 
построения устных сообщений 
З 7 
правила экологической безопасности при ведении профессиональной деятельности; 
основные ресурсы, задействованные в профессиональной деятельности; пути 
обеспечения ресурсосбережения; принципы бережливого производства; основные 
направления изменения климатических условий региона. 
З9 
правила построения простых и сложных предложений на профессиональные темы; 
основные общеупотребительные глаголы (бытовая и профессиональная лексика); 
лексический минимум, относящийся к описанию предметов, средств и процессов 
профессиональной деятельности; особенности произношения; правила чтения текстов 
профессиональной направленности 

Компетенции, формируемые у обучающегося в результате освоения дисциплины: 
ОК 1. Выбирать способы решения задач профессиональной деятельности 
применительно к различным контекстам 
ОК 2. Использовать современные средства поиска, анализа и интерпретации 
информации, и информационные технологии для выполнения задач профессиональной 
деятельности 
ОК 3. Принимать решения в стандартных и нестандартных ситуациях и нести за них 
ответственность. 
ОК 4. Осуществлять поиск и использование информации, необходимой для 
эффективного выполнения профессиональных задач, профессионального и личностного 

актуальный профессиональный и социальный контекст, в котором приходится работать 
и жить; основные источники информации и ресурсы для решения задач и проблем в 
профессиональном и/или социальном контексте; 



 

 

8

развития. 
ОК 05 Осуществлять устную и письменную коммуникацию на государственном языке 
Российской Федерации с учетом особенностей социального и культурного контекста 
ОК 7. Брать на себя ответственность за работу членов команды (подчиненных), за 
результат выполнения заданий. 
ОК 9 Пользоваться профессиональной документацией на государственном и 
иностранном языках 
ПК 1.1 Проводить сбор и анализ информации о потребностях субъектов рынка на товары 
и услуги, в том числе с использованием цифровых и информационных технологий. 
ПК 1.2. Устанавливать хозяйственные связи с поставщиками и потребителями товаров и 
услуг, в том числе с применением коммуникативных возможностей искусственного 
интеллекта 
ПК-1.4 Осуществлять подготовку к заключению внешнеторгового контракта и его 
документальное сопровождение 
ПК-1.5 Осуществлять контроль исполнения обязательств по внешнеторговому 
контракту 
 
 

Оценка сформированных компетенций 

Элемент 
дисциплины 

Текущий контроль Промежуточная 
аттестация 

Формы 
контроля 

Проверяемые 
У, З, ОК, ПК 

Формы 
контроля 

Проверяемые 
У, З, ОК, ПК 

Раздел 1. 
Организация 
торгово-
сбытовой 
деятельности на 
внутреннем и 
внешнем рынках 

Защита 
практических. 
работ. 
Тест.   

У1, У2, У3 
З1, З2, З3, ПК 
1.1, ПК 1.2,  
ПК 1.4, ПК 
1.5, 
ПК 1.6, ОК 
01,  
ОК 02, ОК 03,  
ОК 04, ОК 05,  
ОК 07, ОК 09 

Экзамен  У1, У2, У3, У4 
З1, З2, З3,З4 
ПК 1.1, ПК 
1.2,  
ПК 1.4, ПК 
1.5, 
ПК 1.6, ОК 01,  
ОК 02, ОК 03,  
ОК 04, ОК 05,  
ОК 07, ОК 09 

Раздел 2   
Внешнеторговый 
контракт. 

Защита 
практических 
работ. Тест.  

У1, У3, У4 
З1, З2, З3,З4 
ПК 1.1, ПК 
1.2,  
ПК 1.4, ПК 
1.5, 
ПК 1.6, ОК 
01,  
ОК 02, ОК 03,  
ОК 04, ОК 05,  
ОК 07, ОК 09 

 
 
 

 
Оценка освоения дисциплины 

Оценка 
Отлично / зачтено Хорошо Удовлетворительно 
Знает: Знает: Знает: 
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Определения, понятия, 
принципы, термины 
торгово-сбытовой 
деятельности на 
внутренних и внешних 
рынках; место и роль 
дисциплины МДК 01.01 
«Организация торгово-
сбытовой деятельности 
на внутреннем и 
внешнем рынках», в 
системе наук, жизни 
человека и 
коммерческой 
деятельности; методы и 
инструменты работы с 
базами данных 
внутренних и внешних 
рынков; 
требования к порядку 
заполнения и ведения 
рабочей документации, 
схем электронного 
документооборота; 
стандарты и требования 
внешних рынков к 
товарной продукции; 
правовые нормы 
оформления и 
заключения договоров с 
поставщиками и 
потребителями товаров 
и услуг; 
структуру и содержание 
договора поставки, 
спецификации и 
сопроводительного 
письма критерии поиска 
и методы отбора 
поставщиков; 
методы и инструменты 
работы с базами 
больших данных; 
требования к порядку 
заполнения и ведения 
рабочей документации,  
схем электронного 
документооборота; 
законодательство 
Российской Федерации 
о контрактной системе в 
сфере закупок товаров; 

Большую часть 
определений, понятий, 
принципов, терминов 
торгово-сбытовой 
деятельности на 
внутренних и внешних 
рынках; место и роль 
дисциплины МДК 01.01 
«Организация торгово-
сбытовой деятельности 
на внутреннем и 
внешнем рынках», в 
системе наук, жизни 
человека и 
коммерческой 
деятельности; методы и 
инструменты работы с 
базами данных 
внутренних и внешних 
рынков; 
требования к порядку 
заполнения и ведения 
рабочей документации, 
схем электронного 
документооборота; 
стандарты и требования 
внешних рынков к 
товарной продукции; 
правовые нормы 
оформления и 
заключения договоров с 
поставщиками и 
потребителями товаров 
и услуг; 
структуру и содержание 
договора поставки, 
спецификации и 
сопроводительного 
письма критерии поиска 
и методы отбора 
поставщиков; 
методы и инструменты 
работы с базами 
больших данных; 
требования к порядку 
заполнения и ведения 
рабочей документации,  
схем электронного 
документооборота; 
законодательство 
Российской Федерации 
о контрактной системе в 

 Часть понятий и 
определений, принципы, 
терминов торгово-
сбытовой деятельности на 
внутренних и внешних 
рынках; место и роль 
дисциплины МДК 01.01 
«Организация торгово-
сбытовой деятельности на 
внутреннем и внешнем 
рынках», в системе наук, 
жизни человека и 
коммерческой 
деятельности; пользоваться 
современными поисковыми 
системами для сбора 
информации о внешних и 
внутренних рынках; 
 проводить 
исследование рынка 
поставщиков, создавать и 
вести базу поставщиков и 
покупателей товаров; 
 обобщать и 
систематизировать 
коммерческую информацию, 
формировать базы данных с 
информацией о ценах на 
товары, работы, услуги, 
требованиях внешних и 
внутренних рынков к 
товарной продукции, 
статистически ее 
обрабатывать в формате 
электронных таблиц и 
формулировать 
аналитические выводы; 
 анализировать 
внешнюю конкурентную 
среду для выявления 
аналогичных или 
взаимозаменяемых товаров; 
 создавать и вести 
информационную базу 
данных поставщиков и 
покупателей; 
 составлять 
документы, формировать, 
архивировать, направлять 
документы и информацию; 
 обобщать 
полученную информацию, 
обрабатывать ее с 
применением программных 
продуктов; 
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особенности 
составления закупочной 
документации; 
методы определения и 
обоснования начальных 
максимальных цен 
контракта; 
основные технические 
характеристики, 
преимущества и 
особенности продукции 
организации, 
поставляемой на 
внешние рынки; 
нормативные правовые 
акты, 
регламентирующие 
внешнеэкономическую 
деятельность; 
международные 
правила толкования 
наиболее широко 
используемых торговых 
терминов в области 
внешней торговли; 
международные 
договоры в сфере 
стандартов и 
требований к 
продукции; 
стандарты и требования 
внешних рынков к 
товарной продукции; 
методы и инструменты 
работы с базами данных 
и источниками 
маркетинговой 
информации о внешних 
рынках внешних 
рынков; 
методы разработки 
рекламной информации 
для внешних рынков и 
инструменты 
продвижения товаров и 
услуг на внешних 
рынках; 
основные виды и 
методы международных 
маркетинговых 
коммуникаций; 
документооборот 

сфере закупок товаров; 
особенности 
составления закупочной 
документации; 
методы определения и 
обоснования начальных 
максимальных цен 
контракта; 
основные технические 
характеристики, 
преимущества и 
особенности продукции 
организации, 
поставляемой на 
внешние рынки; 
нормативные правовые 
акты, 
регламентирующие 
внешнеэкономическую 
деятельность; 
международные 
правила толкования 
наиболее широко 
используемых торговых 
терминов в области 
внешней торговли; 
международные 
договоры в сфере 
стандартов и 
требований к 
продукции; 
стандарты и требования 
внешних рынков к 
товарной продукции; 
методы и инструменты 
работы с базами данных 
и источниками 
маркетинговой 
информации о внешних 
рынках внешних 
рынков; 
методы разработки 
рекламной информации 
для внешних рынков и 
инструменты 
продвижения товаров и 
услуг на внешних 
рынках; 
основные виды и 
методы международных 
маркетинговых 
коммуникаций; 

 обобщать и 
систематизировать 
коммерческую информацию 
для подготовки сводных 
отчетов и аналитических 
материалов. 
 применять нормы 
гражданского 
законодательства в области 
регулирования договорных 
отношений; 
 осуществлять выбор 
поставщиков; 
 оформлять заказы на 
поставку товаров с 
применением компьютерных 
программ; 
 составлять 
документы, деловые письма, 
предложения, заказы на 
поставку товаров, 
осуществлять безналичные 
расчеты, в т.ч. с 
использованием 
современных технических 
средств; 
 создавать и вести 
информационную базу 
поставщиков и покупателей 
с применением технологий 
больших данных; 
 
Умеет:  
Частично обобщать 
полученную информацию, 
статистически ее 
обрабатывать и 
формулировать 
аналитические выводы, 
архивировать полученную 
информацию и обеспечивать 
ее безопасность; 
 работать в единой 
информационной системе; 
 применять основные 
положения нормативно-
правовых актов в сфере 
закупочной деятельности; 
 составлять 
документы, формировать, 
архивировать, направлять 
документы и информацию; 
 обосновывать 
начальную (максимальную) 
цену закупки; 
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внешнеторговых 
сделок; 
условия 
внешнеторгового 
контракта; 
 
Умеет: 
 применять в 
профессиональной 
деятельности 
технологии с 
использованием 
программных 
продуктов пользоваться 
современными 
поисковыми системами 
для сбора информации о 
внешних и внутренних 
рынках; 
 проводить 
исследование рынка 
поставщиков, создавать и 
вести базу поставщиков и 
покупателей товаров; 
 обобщать и 
систематизировать 
коммерческую 
информацию, 
формировать базы данных 
с информацией о ценах на 
товары, работы, услуги, 
требованиях внешних и 
внутренних рынков к 
товарной продукции, 
статистически ее 
обрабатывать в формате 
электронных таблиц и 
формулировать 
аналитические выводы; 
 анализировать 
внешнюю конкурентную 
среду для выявления 
аналогичных или 
взаимозаменяемых 
товаров; 
 создавать и вести 
информационную базу 
данных поставщиков и 
покупателей; 
 составлять 
документы, формировать, 
архивировать, направлять 
документы и 
информацию; 

документооборот 
внешнеторговых 
сделок; 
условия 
внешнеторгового 
контракта; 
 
.  
 
Умеет: 
 достаточно 
уверенно применять в 
профессиональной 
деятельности 
технологии пользоваться 
современными 
поисковыми системами 
для сбора информации о 
внешних и внутренних 
рынках; 
 проводить 
исследование рынка 
поставщиков, создавать и 
вести базу поставщиков и 
покупателей товаров; 
 обобщать и 
систематизировать 
коммерческую 
информацию, 
формировать базы данных 
с информацией о ценах на 
товары, работы, услуги, 
требованиях внешних и 
внутренних рынков к 
товарной продукции, 
статистически ее 
обрабатывать в формате 
электронных таблиц и 
формулировать 
аналитические выводы; 
 анализировать 
внешнюю конкурентную 
среду для выявления 
аналогичных или 
взаимозаменяемых 
товаров; 
 создавать и вести 
информационную базу 
данных поставщиков и 
покупателей; 
 составлять 
документы, формировать, 
архивировать, направлять 
документы и 
информацию; 

 описывать объект 
закупки; 
 разрабатывать 
закупочную документацию; 
 работать в единой 
информационной системе; 
 взаимодействовать с 
закупочными комиссиями и 
технически обеспечивать 
деятельность закупочных 
комиссий; 
 анализировать 
поступившие заявки, 
оценивать результаты и 
подводить итоги закупочной 
процедуры; 
 формировать и 
согласовывать протоколы 
заседаний закупочных 
комиссий на основании 
решений, принятых членами 
комиссии по осуществлению 
закупок; 
 проверять 
необходимую документацию 
для заключения контрактов и 
осуществлять процедуру 
подписания контракта с 
поставщиками 
(подрядчиками, 
исполнителями); 
 классифицировать 
товары на внутренних и 
внешних рынках;  
 разрабатывать 
тексты рекламной 
информации о товарах 
отечественного 
производства на 
иностранном языке для 
последующего 
распространения на внешних 
рынках; 
 осуществлять 
деловую переписку по 
вопросам заключения 
внешнеторгового контракта; 
 осуществлять 
взаимодействие с 
участниками 
внешнеторгового контракта; 
 подготавливать 
коммерческие предложения, 
запросы пользоваться 
современными поисковыми 
системами для сбора 
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 обобщать 
полученную информацию, 
обрабатывать ее с 
применением 
программных продуктов; 
 обобщать и 
систематизировать 
коммерческую 
информацию для 
подготовки сводных 
отчетов и аналитических 
материалов. 
 применять нормы 
гражданского 
законодательства в 
области регулирования 
договорных отношений; 
 осуществлять 
выбор поставщиков; 
 оформлять заказы 
на поставку товаров с 
применением 
компьютерных программ; 
 составлять 
документы, деловые 
письма, предложения, 
заказы на поставку 
товаров, осуществлять 
безналичные расчеты, в 
т.ч. с использованием 
современных технических 
средств; 
 создавать и вести 
информационную базу 
поставщиков и 
покупателей с 
применением технологий 
больших данных; 
 обобщать 
полученную информацию, 
статистически ее 
обрабатывать и 
формулировать 
аналитические выводы, 
архивировать полученную 
информацию и 
обеспечивать ее 
безопасность; 
 работать в единой 
информационной системе; 
 применять 
основные положения 
нормативно-правовых 
актов в сфере закупочной 
деятельности; 

 обобщать 
полученную информацию, 
обрабатывать ее с 
применением 
программных продуктов; 
 обобщать и 
систематизировать 
коммерческую 
информацию для 
подготовки сводных 
отчетов и аналитических 
материалов. 
 применять нормы 
гражданского 
законодательства в 
области регулирования 
договорных отношений; 
 осуществлять 
выбор поставщиков; 
 оформлять заказы 
на поставку товаров с 
применением 
компьютерных программ; 
 составлять 
документы, деловые 
письма, предложения, 
заказы на поставку 
товаров, осуществлять 
безналичные расчеты, в 
т.ч. с использованием 
современных технических 
средств; 
 создавать и вести 
информационную базу 
поставщиков и 
покупателей с 
применением технологий 
больших данных; 
 обобщать 
полученную информацию, 
статистически ее 
обрабатывать и 
формулировать 
аналитические выводы, 
архивировать полученную 
информацию и 
обеспечивать ее 
безопасность; 
 работать в единой 
информационной системе; 
 применять 
основные положения 
нормативно-правовых 
актов в сфере закупочной 
деятельности; 

информации о внешних и 
внутренних рынках; 
 проводить 
исследование рынка 
поставщиков, создавать и 
вести базу поставщиков и 
покупателей товаров; 
 обобщать и 
систематизировать 
коммерческую информацию, 
формировать базы данных с 
информацией о ценах на 
товары, работы, услуги, 
требованиях внешних и 
внутренних рынков к 
товарной продукции, 
статистически ее 
обрабатывать в формате 
электронных таблиц и 
формулировать 
аналитические выводы; 
 анализировать 
внешнюю конкурентную 
среду для выявления 
аналогичных или 
взаимозаменяемых товаров; 
 создавать и вести 
информационную базу 
данных поставщиков и 
покупателей; 
 составлять 
документы, формировать, 
архивировать, направлять 
документы и информацию; 
 обобщать 
полученную информацию, 
обрабатывать ее с 
применением программных 
продуктов; 
 обобщать и 
систематизировать 
коммерческую информацию 
для подготовки сводных 
отчетов и аналитических 
материалов. 
 применять нормы 
гражданского 
законодательства в области 
регулирования договорных 
отношений; 
 осуществлять выбор 
поставщиков; 
 оформлять заказы на 
поставку товаров с 
применением компьютерных 
программ; 



 

 

13 

 составлять 
документы, формировать, 
архивировать, направлять 
документы и 
информацию; 
 обосновывать 
начальную 
(максимальную) цену 
закупки; 
 описывать объект 
закупки; 
 разрабатывать 
закупочную 
документацию; 
 работать в единой 
информационной системе; 
 взаимодействовать 
с закупочными 
комиссиями и технически 
обеспечивать 
деятельность закупочных 
комиссий; 
 анализировать 
поступившие заявки, 
оценивать результаты и 
подводить итоги 
закупочной процедуры; 
 формировать и 
согласовывать протоколы 
заседаний закупочных 
комиссий на основании 
решений, принятых 
членами комиссии по 
осуществлению закупок; 
 проверять 
необходимую 
документацию для 
заключения контрактов и 
осуществлять процедуру 
подписания контракта с 
поставщиками 
(подрядчиками, 
исполнителями); 
 классифицировать 
товары на внутренних и 
внешних рынках;  
 разрабатывать 
тексты рекламной 
информации о товарах 
отечественного 
производства на 
иностранном языке для 
последующего 
распространения на 
внешних рынках; 

 составлять 
документы, формировать, 
архивировать, направлять 
документы и 
информацию; 
 обосновывать 
начальную 
(максимальную) цену 
закупки; 
 описывать объект 
закупки; 
 разрабатывать 
закупочную 
документацию; 
 работать в единой 
информационной системе; 
 взаимодействовать 
с закупочными 
комиссиями и технически 
обеспечивать 
деятельность закупочных 
комиссий; 
 анализировать 
поступившие заявки, 
оценивать результаты и 
подводить итоги 
закупочной процедуры; 
 формировать и 
согласовывать протоколы 
заседаний закупочных 
комиссий на основании 
решений, принятых 
членами комиссии по 
осуществлению закупок; 
 проверять 
необходимую 
документацию для 
заключения контрактов и 
осуществлять процедуру 
подписания контракта с 
поставщиками 
(подрядчиками, 
исполнителями); 
 классифицировать 
товары на внутренних и 
внешних рынках;  
 разрабатывать 
тексты рекламной 
информации о товарах 
отечественного 
производства на 
иностранном языке для 
последующего 
распространения на 
внешних рынках; 

 составлять 
документы, деловые письма, 
предложения, заказы на 
поставку товаров, 
осуществлять безналичные 
расчеты, в т.ч. с 
использованием 
современных технических 
средств; 
 создавать и вести 
информационную базу 
поставщиков и покупателей 
с применением технологий 
больших данных; 
 обобщать 
полученную информацию, 
статистически ее 
обрабатывать и 
формулировать 
аналитические выводы, 
архивировать полученную 
информацию и обеспечивать 
ее безопасность; 
 работать в единой 
информационной системе; 
 применять основные 
положения нормативно-
правовых актов в сфере 
закупочной деятельности; 
 составлять 
документы, формировать, 
архивировать, направлять 
документы и информацию; 
 обосновывать 
начальную (максимальную) 
цену закупки; 
 описывать объект 
закупки; 
 с участниками 
внешнеторгового контракта; 
 подготавливать 
коммерческие предложения, 
запросы; 
 пользоваться 
современными поисковыми 
системами для сбора 
информации о внешних и 
внутренних рынках; 
 проводить 
исследование рынка 
поставщиков, создавать и 
вести базу поставщиков и 
покупателей товаров; 
 обобщать и 
систематизировать 
коммерческую информацию, 
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 осуществлять 
деловую переписку по 
вопросам заключения 
внешнеторгового 
контракта; 
 осуществлять 
взаимодействие с 
участниками 
внешнеторгового 
контракта; 
 подготавливать 
коммерческие 
предложения, запросы и 
др  

 осуществлять 
деловую переписку по 
вопросам заключения 
внешнеторгового 
контракта; 
 осуществлять 
взаимодействие с 
участниками 
внешнеторгового 
контракта; 
 подготавливать 
коммерческие 
предложения, запросы; 
.с использованием 
части программных 
продуктов  

формировать базы данных с 
информацией о ценах на 
товары, работы, услуги, 
требованиях внешних и 
внутренних рынков к 
товарной продукции, 
статистически ее 
обрабатывать в формате 
электронных таблиц и 
формулировать 
аналитические выводы; 
 анализировать 
внешнюю конкурентную 
среду для выявления 
аналогичных или 
взаимозаменяемых товаров; 
 создавать и вести 
информационную базу 
данных поставщиков и 
покупателей; 
 составлять 
документы, формировать, 
архивировать, направлять 
документы и информацию; 
 обобщать 
полученную информацию, 
обрабатывать ее с 
применением программных 
продуктов; 
 обобщать и 
систематизировать 
коммерческую информацию 
для подготовки сводных 
отчетов и аналитических 
материалов. 
 применять нормы 
гражданского 
законодательства в области 
регулирования договорных 
отношений; 
 осуществлять выбор 
поставщиков; 
 оформлять заказы на 
поставку товаров с 
применением компьютерных 
программ; 
 составлять 
документы, деловые письма, 
предложения, заказы на 
поставку товаров, 
осуществлять безналичные 
расчеты, в т.ч. с 
использованием 
современных технических 
средств; 
 создавать и вести 
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информационную базу 
поставщиков и покупателей 
с применением технологий 
больших данных; 
 обобщать 
полученную информацию, 
статистически ее 
обрабатывать и  
 протоколы заседаний 
закупочных комиссий на 
основании решений, 
принятых членами комиссии 
по осуществлению закупок; 
документы.  
 

 
Оценка выполнения теста 

 
Оценка  

Отлично Хорошо Удовлетворительно 

100-85% 84, 9 – 
70% 

69, 9 – 51% 

 
ТИПОВЫЕ И КОНТРОЛЬНЫЕ ЗАДАНИЯ И ДРУГИЕ МАТЕРИАЛЫ, 
НЕОБХОДИМЫЕ ДЛЯ ОЦЕНКИ УРОВНЯ СФОРМИРОВАННОСТИ 

КОМПЕТЕНЦИЙ В ФОРМАТЕ ИЗУЧАЕМОЙ ДИСЦИПЛИНЫ (МОДУЛЯ), 
ВКЛЮЧАЯ САМОСТОЯТЕЛЬНУЮ РАБОТУ ОБУЧАЮЩИХСЯ 

 
1. Для текущего контроля 
1. 1. Вопросы к практическим работам.  
 
Практическая работа №1-2. Потенциальные возможности торговой организации 
и ее конкурентного положения на товарном рынке, формирование базы данных 
поставщиков на основе анализа информации. 
Практическое занятие №3. Вопросы анализа и оценки конкурентной среды для 
выявления и сравнения аналогичных или взаимозаменяемых товаров, сбор и 
обобщение коммерческой информации о стратегии и тактики конкурентов на 
товарных рынках. 
 
1. 2. Темы рефератов по дисциплине  

 
ВАРИАНТ 1 
1. Методы и инструменты работы с базами данных внутренних и внешних 
рынков; 
2. Требования к порядку заполнения и ведения рабочей документации, схем 
электронного документооборота; 
3. Стандарты и требования внешних рынков к товарной продукции; 
4. Правовые нормы оформления и заключения договоров с поставщиками и 
потребителями товаров и услуг; 
5. Структура и содержание договора поставки, спецификации и 
сопроводительного письма критерии поиска и методы отбора поставщиков; 
6. Методы и инструменты работы с базами больших данных; 
7. Требования к порядку заполнения и ведения рабочей документации,  
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8. Схемы электронного документооборота; 
9. Законодательство Российской Федерации о контрактной системе в сфере закупок 
товаров; 
10. Исторические предпосылки становления розничной торговли – важной сферой 
приложения капитала. 
11.Современное состояние индустрии розничной торговли в России. 
12. Сравнительный анализ оборота торгующих организаций и рынков в России. 
13. Анализ объёмов продаж торговых предприятий современных форматов. 
14. Искусственный интеллект в торговой деятельности 
ВАРИАНТ 2  
1. Международные правила толкования наиболее широко используемых 
торговых терминов в области внешней торговли; 
2. Международные договоры в сфере стандартов и требований к продукции; 
3. Стандарты и требования внешних рынков к товарной продукции; 
4. Методы и инструменты работы с базами данных и источниками 
маркетинговой информации о внешних рынках внешних рынков; 
5. Методы разработки рекламной информации для внешних рынков и инструменты 
продвижения товаров и услуг на внешних рынках; 
6. Влияние факторов атмосферы магазина на адаптивные свойства посетителей.  
7. Современные тенденции внутреннего оформления магазина. 
8. Внемагазинные формы обслуживания покупателей.  
9. Применение цифровых технологий в международной торговле. 
10. Автоматизация учета движения товаров на торговом предприятии. 
 
1. Вопросы по тестированию к разделу 1.  
Организация, подготовка и заключение сделок. 
1. Организация оперативно-коммерческой деятельности включает этапы (выберите 
лишнее): 
1. подготовка сделки; 
2. заключение договора; 
3. исполнение принятых обязательств; 
4. контроль.  
 
2. Подберите недостающие слова -1,2,3. (падеж слов и их число (ед. или множ.) в 
предлагаемом перечне изменен). 
«Контрагенты в торговле – стороны, которые находятся в …(1)… отношениях по 
…(2)… товаров или оказания различного вида …(3)…». 
денежные 
торговые 
договорные 
купля – продажа 
транспортировка 
купля – продажа 
реализация 
работы 
услуги 
 
3. Выберите лишний ответ. 
Ряд первостепенных принципов, позволяющих объективно подойти к выбору 
контрагента: 
1. Оценка платежеспособности и кредитоспособности; 
2. Оценка деловой репутации; 
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3. Учет опыта прошлых сделок; 
4. Положение потенциального партнера на рынке; 
5. Учет маркетинговой стратегии фирмы на рынке. 
 
4. Выберите лишний ответ 
Основные способы оформления сделки купли – продажи: 
1. контракт; 
2. оферта; 
3. акцепт; 
4. двухсторонний договор. 
 
5. Оферта – это: 
1. инициативное предложение; 
2. двухсторонний договор; 
3. взаимовыгодный договор; 
4. трехстороннее соглашение. 
 
6. Твердая оферта: 
1. посылается только одному потенциальному покупателю; 
2. посылается нескольким потенциальным покупателям. 
 
7. Свободная оферта: 
1. посылается только одному потенциальному покупателю; 
2. посылается нескольким потенциальным покупателям. 
 
8. Какой тип оферты не устанавливает срока для ответа: 
1. твердая оферта; 
2. свободная оферта. 
 
9. Каким термином обозначается согласие покупателя с условиями оферты и ее 
принятие? 
1. акцепт; 
2. консорт; 
3. апробейшен. 
 
2. Вопросы по тестированию к разделу 2.  

 
 10. Выберите лишний ответ. 
Существует ряд способов заключения сделки: 
1. пробное заключение; 
2. альтернативное заключение; 
3. заключение сделки на основе подведения итогов; 
4. сделки с уступкой; 
5. сделки с переуступкой ; 
6. сделки на основе текущий котировок; 
7. сделки напрямую. 
 
11. Выберите лишний ответ. 
Основные различия между продажей физ. лицам и компаниям: 
1. предприятия действует на основе определенной экономической стратегии; 
2. ю.л. имеет большую покупательскую способность; 
3. ф.л. имеет большую заинтересованность в покупке. 
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12. Выберите лишний ответ. 
Типичные факторы влияющие на решение менеджера при заключении контракта: 
1. характеристика товара; 
2. цена; 
3. обслуживание; 
4. надежность поставщика; 
5. гарантия; 
6. условия платежа; 
7. кредиты; 
8. скидки; 
9. имидж предприятия; 
10. платежеспособность предприятия. 
 
13. Выберите лишний ответ: 
«Классы покупок», значение которых помогает создать наилучшую ситуацию для 
продажи: 
1. новая покупка; 
2. модифицированная новая покупка; 
3. повторная покупка; 
4. модифицированная повторная покупка. 
 
14. Какой «класс покупки» обеспечивает укрепление отношений между 
поставщиком и покупателем? 
1. повторная покупка; 
2. модифицированная повторная покупка. 
 
15. Какое правило действует по отношению к существующим покупателям? 
1. 80/20; 
2. 70/30; 
3. 60/40; 
4. 50/50. 
 
2. Для промежуточной аттестации: 
2.1 Перечень вопросов к зачету с оценкой: 
1. Анализ и оценка спроса на товарную продукцию торговой организации на 
внутренних и внешних рынках. 
2. Исследование конъюнктуры и емкости товарных рынков. 
3. Определение конкурентных преимуществ торговой организации на 
внутреннем (внешнем) рынке. 
4. Процедура подготовки и проведения экспортной (импортной) сделки (по 
выбору студента).  
5. Инкотермс: сфера действия, особенности и сравнительная характеристика 
базисных условий поставки. 
6. Организация работы на маркетплейсах 
7. Исследование факторов формирования потребительского спроса в 
розничной торговле. 
8. Коммерческая деятельность по изучению и прогнозированию спроса в 
сфере торговли 
9. Организация торгово-технологического процесса в розничных торговых 
предприятиях. 
10. Разработка рекламной информации и инструментов продвижения товаров и 
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услуг на внешний рынок. 
11. Анализ и оценка коммерческих рисков в торговой деятельности и пути их 
снижения 
12. Анализ розничной торговли: сущность, функции и тенденции развития в 
России 
13. Отраслевые особенности коммерческой деятельности в сфере оптовой 
торговли 
14. Отраслевые особенности коммерческой деятельности в сфере розничной 
торговли 
15. Взаимоотношения субъектов коммерческой деятельности в сфере 
потребительского рынка 
16. Электронная коммерция как прогрессивная форма развития торговли 
17. Организация хозяйственных связей в торговле: понятие, функции, 
отраслевые особенности.  
18. Изучение и поиск коммерческих партнеров по закупочно-сбытовой 
деятельности: критерии поиска поставщиков, методы отбора поставщиков. 
19. Виды договоров, применяемых в торговой деятельности.  
20. Требования к структуре и содержанию договора поставки, спецификации, 
протоколу разногласий.  
21. Документальное подтверждение исполнения договоров. Организация 
претензионной работы и др. 
 


